IMMOBILIEN




WIR UNTERSTUTZEN SIE BEI DER
VERMIETUNG IHRES HAUSES

DIE VERMIETUNG DES EIGENEN HAUSES KANN ZWAR ALS LUKRATIVE EINNAHMEQUELLE
DIENEN. JEDOCH IST SIE AUCH MIT VIEL ARBEIT VERBUNDEN, DIE VIEL TECHNISCHES UND
KAUFMANNISCHES VERSTANDNIS ERFORDERT.

Fur die Hausvermietung kann es viele Griinde geben: Die Kinder sind langst ausgezogen, das Haus
ist viel zu grol3 geworden und aulierdem ist es nicht barrierefrei - doch trotzdem hangt Ihr Herz an
diesem und Sie wollen es nicht verkaufen. Doch gerade, wenn Sie Ihren Ruhestand genie3en mochten,

kann es sinnvoll sein, professionelle Makler mit dem Mietmanagement zu beauftragen.

UMFASSENDES MIETMANAGEMENT

Diese halten Ihnen den Ricken in vielfacher jahrlichen Nebenkostenabrechnungen fur Sie
Hinsicht frei: Sie kimmern sich nicht nur um eine und dienen lhren Mietern als Ansprechpartner.
gezielte Vermarktung lhres Hauses, sondern

finden auch geeignete Mieter fur dieses. AulRer- Mochten Sie Ihre Freizeit genielBen? Wir Uber-
dem erstellen Sie Innen einen rechtswirksamen nehmen gerne das Mietmanagement lhres

Mietvertrag, Ubernehmen die Erstellung der Hauses fur Sie.






SUCHEN SIE NACH EINEM
GEEIGNETEN MIETER

MOCHTEN SIE IHR HAUS EHER LANG- ODER KURZFRISTIG VERMIETEN? DAS SOLLTEN SIE BEI
DER WAHL DES PASSENDEN MIETINTERESSENTEN BERUCKSICHTIGEN.

Ist Ihnen Ihr Haus zu grof geworden und wollen Sie deswegen ausziehen? Sie wissen aber, dass eines
Ihrer Kinder grol3es Interesse an diesem hat, wenn es mit dem Studium fertig ist? Dann vermieten
Sie es doch fur diesen Zeitraum. Vielleicht sind Sie aber auch jemand, der auf der Suche nach einem

langfristigen Mieter ist.

Daruber, wie lange Sie Ihr Haus vermieten, sollten Sie sich am besten vorab Gedanken machen. Denn

nur so erreichen Sie die fur Sie beste Losung.

AuBerdem ist es wichtig, dass Sie einen angemessenen Mietpreis fur Ihr Haus festlegen. Denn so
finden Sie Interessenten, die bereit sind, diesen zu zahlen und mussen aullerdem nicht mit Einbuf3en

rechnen, weil Sie Ihr Haus zu glinstig vermieten.

WIR SIND IHR PARTNER BEI DER HAUSVERMIETUNG

Sind Sie sich noch nicht im Klaren dartber, ob management. Vielleicht suchen Sie ja auch nach
Sie I|hr Haus kurz- oder langfristig vermieten einer neuen Immobilie, weil Ihnen Ihr Haus zu
maochten? Wir beraten Sie darUber, welche Art klein oder zu gro8 geworden ist? Auch hierzu
der Vermietung sich am besten fur Sie eig- beraten wir Sie.

net und Ubernehmen auf Wunsch das Miet-



ERSTELLEN SIE RECHTZEITIG EINE
NEBENKOSTENABRECHNUNG

VERMIETER, DIE DIE POST ZU SPAT VERSCHICKEN, KRIEGEN MITUNTER EIN PROBLEM: IHRE
MIETER MUSSEN DIE NACHZAHLUNG DANN GEGEBENENFALLS NICHT MEHR BEGLEICHEN.

Die Kosten fur Wasser, Heizung, Mullabfuhr - das sind nur einige der Nebenkosten, die Sie auf Ihre
Mieter umlegen konnen. Jahrlich mussen Sie ihnen dazu eine Nebenkostenabrechnung zuschicken.

Dabei kommt es darauf an, dass diese Ihren Mietern rechtzeitig zugeht.

.

NICHT ZU LANGE ZOGERN

Das heil3t, dass die Mieter die Nebenkostenabrechnung spatestens ein Jahr nach Ablauf des Abrech-
nungszeitraumes im Briefkasten haben sollten. Der Abrechnungszeitraum bezieht sich in der Regel auf
die Zeitspanne zwischen dem 1. Januar und dem 31. Dezember.

Verpassen Sie diesen Zeitpunkt, haben Sie mdoglicherweise Pech gehabt. Denn dann verlieren Sie
eventuell den Anspruch auf die Nachzahlung der Nebenkosten und bleiben so auf Kosten sitzen, die
entstanden sind, weil der Mieter beispielsweise einen hoheren Wasserverbrauch gehabt hat als an-
genommen. Machen Sie sich also rechtzeitig eine Notiz, um an den punktlichen Versand zu denken!

WIR BEHALTEN DEN UBERBLICK

Wissen Sie nicht, wie Sie eine Nebenkostenabrechnung erstellen oder haben Sie Angst, dass Sie
nicht rechizeitig daran denken? Dann tiberlassen Sie die Erstellung der jahrlichen Nebenkosten-

abrechnungen doch einfach uns.




UNSERE TIPPS FUR
HAUSVERMIETER

VIELE LEUTE HANGEN AN IHREM HAUS. DESWEGEN IST ES FUR SIE UMSO WICHTIGER, EINEN
MIETER ZU FINDEN, DER PFLEGLICH MIT IHRER IMMOBILIE UMGEHT.

Damit Sie bei der Hausvermietung fur alle Eventualitaten gerustet sind, haben wir einige Tipps fur

Sie zusammengestellt, die auf unserer jahrelangen Erfahrung beruhen. Auf Wunsch tbernehmen wir

gerne alle — oder auch nur einige - dieser Schritte fur Sie.

VORBEREITUNG

Eine gute Vorbereitung ist das A und
O: Finden Sie heraus, wie der értliche
Immobilienmarkt tickt und welchen
Mietpreis Sie fiir Ihr Haus festlegen

konnen.

MIETERSUCHE

Suchen Sie nach einem Mieter, der
Ihren Vorstellungen entspricht. Die Bo-
nitcit der Mietinteressenten konnen Sie
gut anhand von Schufa- oder Mieter-

selbstauskiinften tiberpriifen.

UBERGABEPROTOKOLL

In einem Ubergabeprotokoll sollten Sie
den aktuellen Zustand Ihres Hauses
festhalten, gerne auch gemeinsam mit
dem Mieter. Verpflichten zu einer Unter-

schrift konnen Sie ihn jedoch nicht.

VERMARKTUNG

Verfassen Sie ein hochwertiges Exposé,
in dem Sie die wichtigsten Informati-
onen zu Ihrem Haus festhalten. Dazu
eignen sich sowohl Texte als auch
Bilder.

BESICHTIGUNGSTERMINE

Bei Besichtigungsterminen kann es vor-
kommen, dass die Mieter nach Mdngeln
in Ihrem Haus fragen. Verschweigen
Sie Ihnen diese nicht. So vermeiden Sie

spater Arger.

NACHBETREUUNG

Halten Sie [hr Haus in Schuss, erstellen
und verschicken Sie rechtzeitig die jihr-
lichen Nebenkostenabrechnungen an
[hre Mieter und gewcdhrleisten Sie die
Einhaltung der Verjihrungsfrist.
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